Standard

Timothy Holland

Vertriebs- und Marketingleiter

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Timothy_Holland/
@ |inkedin.com/in/timothy-holland/

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %
Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
Umféngliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses
Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketi Transformation
Fiihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschdaftsmodellen
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschdftsbeziehungen

Erfolge

» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

V] =
Carsten Schulte

General Manager

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Carsten_Schulte/
@ linkedin.com/in/Carsten-Schulte/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung I & Acquisition Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement ihrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen des
prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Fiihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Elegant

Jana Hartwig

Sachbearbeiterin

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Jana_Hartwig/
(@ linkedin.com/in/jana-hartwig/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor con, massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverraimperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions

Unternehmensbewertung Rating-Beratung

Projektmanagement Globale Fiihrung

HIGHLIGHTS

Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

Umfingliche Begleitung eines Mergers & Acqui ns-Prozesses

Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
- Fiihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
- Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
- Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten
Geschéftsmodellen
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
- Umsetzung von Change-Management-Prozessen
- Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
- Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
- Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Oskar_Johanson/
M@ linkedin.com/in/oskar-johanson/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS
Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiithrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Ki-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
= Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
= Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
= Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
= Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
= Umsetzung von Change-Management-Prozessen
= Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
= Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
= Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
= Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Schlicht

— JAN MICHAELIS

Business Administration Manager

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

Staatsangehbrigk
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions

Unternehmensbewertung Rating-Beratung

Projektmanagement Globale Fithrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschéftsbeziehungen

Erfolge

» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Ingenieur

Nils Neusasser
INGENIEUR FUR VERFAHRENSTECHNIK

Kénigsallee 1778 b | 11111 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/Vorname-Nachname/

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna
eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant
morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy
pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse
dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem
venenatis eleifend.

Skills

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services,
Ubertreffen des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umféngliche Begleitung eines Mergers & Acqui ns-Prozesses

Berufserfahrung

08.2016 - webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
¢ Fiihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
* Umsetzung von Change-Management-Prozessen
*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschéftsbeziehungen
Erfolge
+ Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
« Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
* Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Stilvoll

Cornelia Henschke
Geprufte Wirtschaftsfachwirtin (IHK)

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Cornelia_Henschke/
linkedin.com/in/Cornelia-Henschke/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Skills

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fithrung Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

Berufserfahrung

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschéftsbeziehungen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

BRANDON STEWARD

HR-Manager

Kénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

@ xing.com/profile/Brandon_Steward/
B linkedin.com/in/Brandon-Steward/

Staatsangehérigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor.
Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc.
Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acqui Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fishrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen des
prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer

2020 Umféngliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fur den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 — heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
+ Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
+  Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
+  Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschéaftsmodellen
* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
+ Umsetzung von Change-Management-Prozessen
*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
+ Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
+ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
*  Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Entschlossen

CHRISTIANE HOHENBERGER

Finanzbuchhalterin

Kénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789
xing.com/profile/chris_hoehenberger/

@ linkedin.com/in/Christiane-Hoehenberger/

Staatsangehdérigkeit: deutsch
*05.07.1984

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Skills

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

Berufserfahrung

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Yoshi Netzwerka

Key Account Managerin

Kénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/
Staatsangehbrigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

SKILLS

Kundenbetreuung anz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Ki-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer

2020  Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

BERUFSERFAHRUNG

08.2016-heute  webschmiede GmbH, Bochum

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschéftsbeziehungen

Erfolge

* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Fokussiert

NADINE BRAASCH

Assistentin der Geschéftsfihrung

A Konigsallee 178 b 944799 Bochum
= email@email.de 017123456789

Staatsangehbrigkeit: deutsch
#05.07.1984

( xing.com/profile/Vorname_Nachname/
in linkedin.com/in/vorname-nachname/
UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acq ions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

%) HIGHLIGHTS

Konzeption, Realisierung und Operationalisierung KI-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

Umféangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
Fiihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschéaftsbeziehungen
Erfolge
+ Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
+ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Jim Fuersklima

Experte in nachhaltiger Okonomie

Kénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

ing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/
Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

SKILLS
Kundenbetreuung Mergers & Acqui Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fihrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Ki-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 -heute  webschmiede GmbH, Bochum

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen

Erfolge

* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele




« zuriick zur Ubersicht

STUDIUM

Timothy Holland

Vertriebs- und Marketingleiter

10.2012 - 09.2015 Freie Universitdt Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

Timothy Holland S l a [ | da [ d
» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

» Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789
xing.com/profile/Timothy_Holland/

@ linkedin.com/in/timothy-holland/ 04.2014 - 09.2014 University of Bristol, Bristol in England

Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

. AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA
UBER MICH

09.2010 - 03.2012 Beispiel Institution, Zirich in Schweiz
Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing
» Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung

» Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online Marketing“
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE
SKILLS

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

. . Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

IT-KENNTNISSE
HIGHLIGHTS

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
Outlook Sehr gute Kenntnisse

des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

Umfdngliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing
Javascript Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG .
VERFUGBARKEIT

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation Datum 01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
» Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden Standort Deutschland
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschdftsmodellen

» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschdftsbeziehungen

Bochum, 12.02.2024

Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

(JuAerzcd s

Timothy Holland

» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten




« zuriick zur Ubersicht

Jana Hartwig

STUDIUM

Elegant

Sachbearbeiterin o _ .
10.2012 - 09.2015 Freie Universitit Berlin, Berlin

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre Ve rfu g b a r i n d e n

- Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
- Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor

Abschluss: Bachelor of Business Administration Fa r bv a r i a n t e n :

04.2014 - 09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Jana_Hartwig/
@ linkedin.com/in/jana-hartwig/

Staatsangehorigkeit: deutsch

*05.07.1984 - Englischsprachkurs (C1)

AUS-UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA » schwarz (hier abgebildet)

09.2010 - 03.2012 Beispiel Institution, Ziirich in Schweiz

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing - b I a u
- Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverraimperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In

porttitor. Donec laoreet nonummy augue - Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online Marketing“

Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SKILLS SPRACHKENNTNISSE

LI LTS Mergers & Acquisitions Deutsch Muttersprache Franzdsisch Sehr gute Kenntnisse

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse G e h e Z u r Fa rbva ri a nte >

IT-KENNTNISSE

Projektmanagement Globale Fiihrung

HIGHLIGHTS

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation

VERFUGBARKEIT

- Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden Datum 01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

- Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien Standort Deutschland
- Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten

Geschaftsmodellen

Gehaltsvorstellung ~ 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert
- Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
- Um:setzung Yon Change-Management-Prozessen ) . Bochum, 12.02.2024
- Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge

- Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

(JuAerscds

Jana Hartwig

- Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten




« zuriick zur Ubersicht

Guido Bender

Sachbearbeiter

STUDIUM

Elegant

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre Ve rfu g b a r i n d e n

- Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
- Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor

Abschluss: Bachelor of Business Administration Fa r bv a r i a n t e n :

04.2014 - 09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
- Englischsprachkurs (C1)

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789
xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/
Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH AUS-UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA * schwarz

09.2010 - 03.2012 Beispiel Institution, Ziirich in Schweiz . .
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing e b I a u (h I e r a b g e b I I d et)

- Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverraimperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In

porttitor. Donec laoreet nonummy augue - Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online Marketing“

Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SKILLS SPRACHKENNTNISSE

Mergers & Acquisitions FLEUESELE LTSI Deutsch Muttersprache Franzdsisch Sehr gute Kenntnisse

Rating-Beratung Versicherungsbranche Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse 4 VO ri g e Fa rbva ri a nte

IT-KENNTNISSE

Globale Fiihrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
- Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
- Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien

VERFUGBARKEIT

Datum 01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

Standort Deutschland

- Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten
Geschaftsmodellen

Gehaltsvorstellung ~ 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert
- Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen

- Umsetzung von Change-Management-Prozessen

- Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge

- Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

Bochum, 12.02.2024

(JuAerscds

Guido Bender

- Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten




« zuriick zur Ubersicht

— JAN MICHAELIS

Business Administration Manager

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789
xing.com/profile/Jan_Michaelis/
@ linkedin.com/in/Jan-Michaelis/
Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions

Unternehmensbewertung Rating-Beratung

Projektmanagement Globale Fithrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» FUhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

STUDIUM

10.2012-09.2015

04.2014-09.2014

JAN MICHAELIS —

Freie Universitat Berlin, Berlin

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

» Thesis: ,,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010-03.2012

Beispiel Institution, Zurich in Schweiz

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt flir Marketing
» Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung

» Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online Marketing“

Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzosisch

Sehr gute Kenntnisse

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederladndisch Grundkenntnisse

IT-KENNTNISSE

Anwendungen:

Betriebssysteme:

Programmiersprachen:

Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse
Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

VERFUGBARKEIT

Datum
Standort
Gehaltsvorstellung

Sonstiges

(JuAerzcds

Jan Michaelis

01.07.2024 / Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Deutschland

70.000 € Verhandlungsbasis

2 Tage pro Woche Homeoffice wliinschenswert

Bochum, 30.05.2024

Schlich

Verfugbar in den
Farbvarianten:

» schwarz (hier abgebildet)
* blau

Gehe zur Farbvariante p»



« zuriick zur Ubersicht

Bl Schlicht

10.2012-09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin

— MARIE PAWLAK

Business Administration Manager

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

» Thesis: ,,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

Verfugbar in den
Farbvarianten:

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/Vorname-Nachname/

o 04.2014-09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester

» Englischsprachkurs (C1)

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH
AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis

e schwarz

09.2010-03.2012 Beispiel Institution, Zurich in Schweiz

urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing
» Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung

» Abschlussarbeit: ,,Personalfuhrung im Online Marketing*“

Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

» blau (hier abgebildet)

SKILLS
SPRACHKENNTNISSE

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

i Lt Lt Globale Fuhrung Auslandserfahrung Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse

4 Vorige Farbvariante

HIGHLIGHTS
IT-KENNTNISSE

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
2020 Umféangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses Outlook Sehr gute Kenntnisse

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fir den Bereich Marketing Betriebssysteme: Windows. Unix. Linux Sehr gute Kenntnisse

Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG
Javascript Grundkenntnisse
08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation

» FUhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden

» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien

» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen

» Umsetzung von Change-Management-Prozessen

» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge

» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

VERFUGBARKEIT

Datum 01.07.2024 / Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice winschenswert

Bochum, 30.05.2024

() Aeized s

Marie Pawlak




« zuriick zur Ubersicht

Cornelia Henschke

Geprufte Wirtschaftsfachwirtin (IHK)

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789
xing.com/profile/Cornelia_Henschke/
linkedin.com/in/Cornelia-Henschke/
Staatsangehdorigkeit: deutsch
*05.07.1984

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,

vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Skills

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses
2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

Berufserfahrung

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagementvon Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Cornelia Henschke

Studium

10.2012-09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
» Thesis: ,,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

Aus- und Weiterbildung & Praktika

09.2010-03.2012 Beispiel Institution, Zurich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fliir Marketing
*  Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung
* Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online Marketing*
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

Sprachkenntnisse

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederladndisch Grundkenntnisse

IT-Kenntnisse

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

Verfiigbarkeit

Datum 01.07.2024 / Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice winschenswert

Bochum, 12.02.2024

(JuAerzcd s

Cornelia Hensch

Stilvoll

Verfugbar in den
Farbvarianten:

» schwarz (hier abgebildet)
* grun

Gehe zur Farbvariante p»



« zuriick zur Ubersicht

Marlene Schmidt

Geprufte Wirtschaftsfachwirtin (IHK)

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789
xing.com/profileNorname_Nachname/
[ linkedin.com/in/Vorname-Nachname/
Staatsangehorigkeit: deutsch

*05.07.1984

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,

vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Skills

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

Berufserfahrung

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
*  Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
*  Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
*  Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten
Geschaftsmodellen
*  Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
*  Umsetzung von Change-Management-Prozessen
*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
*  Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
* Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Marlene Schmidt

Studium

10.2012-09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
*  Englischsprachkurs (C1)

Aus- und Weiterbildung & Praktika

09.2010-03.2012 Beispiel Institution, Zlrich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing
*  Schwerpunkte: Online Marketing und Personalflihrung
*  Abschlussarbeit: ,,Personalfihrung im Online Marketing“
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

Sprachkenntnisse

Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse

IT-Kenntnisse

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

Verfiugbarkeit

Datum 01.07.2024 / Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

Bochum, 12.02.2024

(JeAeracd

Marlene Schmidt

Stilvoll

Verfugbar in den
Farbvarianten:

« schwarz
- griin (hier abgebildet)

4 Vorige Farbvariante



« zuriick zur Ubersicht

A CHRISTIANE HOHENBERGER E nt S C hl O S S e n

i
Studium

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin Ve rfu g b a r i n d e n

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

» Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor* Fa rbva ri a nte n :
[}

Abschluss: Bachelor of Business Administration

CHRISTIANE HOHENBERGER

Finanzbuchhalterin

Kénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/chris_hoehenberger/
@ linkedin.com/in/Christiane-Hoehenberger/

Staatsangehorigkeit: deutsch

*05.07.1984
04.2014 - 09.2014 University of Bristol, Bristol in England

Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

- » blau (hier abgebildet)

Aus- und Weiterbildung & Praktika

09.2010 - 03.2012 Institution, Zirich in Schweiz °® | i I a
Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing
» Schwerpunkte: Online-Marketing und Personalfiihrung
» Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online-Marketing”
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus
et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

J
Skills

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt Sprachkenntnisse

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse G e h e Z u r Fa rbva ri a nte >

Projektmanagement Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen IT-Kenntnisse

des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %
2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfithrer
2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses
2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

A

Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Berufserfahrung Javascript Grundkenntnisse

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
»  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Verfugbarkeit

Datum 01.07.2024 / Kundigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

Bochum, 12.02.2024

(JuAerzcd s

Christiane Hohenberger




« zuriick zur Ubersicht

2

~ JULIA STEINBACHER

Entschlossen

/
-

JULIA STEINBACHER

Finanzbuchhalterin Studium

Kénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,

magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus

et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Skills

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfithrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

Berufserfahrung

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
» Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
» Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
» Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014 - 09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

Aus- und Weiterbildung & Praktika

09.2010 - 03.2012 Institution, Zirich in Schweiz
Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing
» Schwerpunkte: Online-Marketing und Personalfiihrung
» Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online-Marketing”
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

Sprachkenntnisse

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse

IT-Kenntnisse

Anwendungen: Excel

PowerPoint
Outlook

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux

Programmiersprachen: PHP

Javascript

Verfugbarkeit

Gute Kenntnisse
Grundkenntnisse
Sehr gute Kenntnisse

Sehr gute Kenntnisse
Grundkenntnisse

Grundkenntnisse

Datum 01.07.2024 / Kundigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

(JuAerzcd s

Julia Steinbacher

Bochum, 12.02.2024

Verfugbar in den
Farbvarianten:

* blau
- lila (hier abgebildet)

4 Vorige Farbvariante



« zuriick zur Ubersicht

Fokussiert

(®) STUDIUM

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin oo .
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre Ve rfu g b a r I n d e n

+ Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

+ Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor” Fa rbva ri a nte n .

Abschluss: Bachelor of Business Administration

NADINE BRAASCH

Assistentin der Geschaftsfiihrung

A Konigsallee 178 b 9 44799 Bochum
¥ email@email.de . 0171 23456789

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

»{ xing.com/profile/Vorname_Nachname/

@ AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

in linkedin.com/in/vorname-nachname/

09.2010 - 03.2012 Beispiel Institution, Zurich in Schweiz . .
UBER MICH Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing = b I au (h el a b g e b | I d et)
+  Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung
+  Abschlussarbeit: ,Personalfiihrung im Online Marketing”

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce .
[ ]
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK) g ru n

posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt

() SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch Niederlandisch Grundkenntnisse

@ IT-KENNTNISSE (NUR EIN ICON, JE NACH ANLASS) G e h e Z u r Fa rbva ri a nte >

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

(%) HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Ki-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

. . . Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse
2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses Javascript Grundkenntnisse

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing
(%) VERFUGBARKEIT

BERUFSERFAHRUNG Datum 01.07.2024 / Kuindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

. Standort Deutschland
08.2016 — heute webschmiede GmbH, Bochum andor

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
+ Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

+ Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen

+ Umsetzung von Change-Management-Prozessen Bochum, 12.02.2024

+  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen

(Justeracd

Nadine Braasch

Erfolge
+ Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
+ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele




« zuriick zur Ubersicht

Fokussiert

(®) STUDIUM

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin V f o b - d
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre e r u g a r I n e n
+ Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

+ Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor” Fa rbva ri a nte n .

Abschluss: Bachelor of Business Administration

LISA UNGERSHEIM

Assistentin der Geschaftsfiihrung
A Konigsallee 178 b 9 44799 Bochum
¥ email@email.de . 0171 23456789

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

»{ xing.com/profile/Vorname_Nachname/

@ AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

in linkedin.com/in/vorname-nachname/
09.2010 - 03.2012 Beispiel Institution, Zirich in Schweiz

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing — b | a u
+  Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung

+  Abschlussarbeit: ,Personalfiihrung im Online Marketing” .. h . b b . I d
[
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK) g ru n ( I e r a g e I et

() SPRACHKENNTNISSE

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse
SKILLS
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt Spanisch Niederlandisch Grundkenntnisse

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

4 Vorige Farbvariante

@ IT-KENNTNISSE (NUR EIN ICON, JE NACH ANLASS)
Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse

HIGHLGHTS Outlook Sehr gute Kenntnisse

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Ki-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

. . . Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse
Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses Javascript Grundkenntnisse

Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing
(%) VERFUGBARKEIT

BERUFSERFAHRUNG Datum 01.07.2024 / Kuindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

. Standort Deutschland
08.2016 — heute webschmiede GmbH, Bochum andor

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
+ Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

+ Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
+ Umsetzung von Change-Management-Prozessen Bochum, 12.02.2024
+  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge

+ Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

+ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

(Justeracd

Lisa Ungersheim




« zuriick zur Ubersicht

Oskar Johanson

Wirtschaftsinformatiker

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Oskar_Johanson/
in] linkedin.com/in/oskar-johanson/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fithrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung KI-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
= Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
= Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
= Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
= Projektmanagementvon Business-Innovationsprozessen
= Umsetzung von Change-Management-Prozessen
=  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
= Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
= Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
= Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Oskar Johanson

STUDIUM

10.2012-09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
= Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
= Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor”
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
= Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010-03.2012 Beispiel Institution, Zurich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fir Marketing
= Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung
= Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online Marketing“
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

VERFUGBARKEIT

Datum 01.07.2024 / Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice winschenswert

Bochum, 12.02.2024

(JAeized s

Oskar Johanson

Entwickler

Verfugbar in den
Farbvarianten:

» blau (hier abgebildet)
» schwarz-weiss

Gehe zur Farbvariante p»



« zuriick zur Ubersicht

,“ifﬁ Janosch Marten

Wirtschaftsinformatiker

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis
urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique
senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.
Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at,
vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiuhrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fiir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
= Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
= Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
= Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
= Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
= Umsetzung von Change-Management-Prozessen
=  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
= Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
= Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
= Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Janosch Marten

STUDIUM

10.2012-09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
= Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
= Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor”
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
= Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010-03.2012 Beispiel Institution, Zurich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fir Marketing
= Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfiihrung
= Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online Marketing“
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieBend Niederlandisch Grundkenntnisse

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

VERFUGBARKEIT

Datum 01.07.2024 / Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice winschenswert

Bochum, 12.02.2024

(JAeized s

Janosch Marten

Entwickler

Verfugbar in den
Farbvarianten:

 blau
* schwarz-weiss

(hier abgebildet)

4 Vorige Farbvariante



« zuriick zur Ubersicht

BRANDON STEWARD

HR-Manager

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Brandon_Steward/
(in| linkedin.com/in/Brandon-Steward/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor.
Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc.
Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

STUDIUM

10.2012 -09.2015

04.2014 -09.2014

— — =BRANDON STEWARD

Freie Universitat Berlin, Berlin

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor"
Abschluss: Bachelor of Business Administration

University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
* Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010-03.2012

Beispiel Institution, Zirich in Schweiz

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fir Marketing
*  Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfihrung

¢ Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online Marketing"

Abschluss: Geprifter Fachwirt fur Marketing (IHK)

SKILLS

Kundenbetreuung
Unternehmensbewertung

Projektmanagement

HIGHLIGHTS
2024
2022

2020
2018

Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt

Rating-Beratung Versicherungsbranche

Globale Fihrung Auslandserfahrung

Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen des
prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer
Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses
Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 — heute

webschmiede GmbH, Bochum

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache
Englisch Verhandlungssicher

Spanisch

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel

PowerPoint
Outlook

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux

Programmiersprachen: PHP

Javascript

VERFUGBARKEIT

Franzésisch Sehr gute Kenntnisse
Russisch Gute Kenntnisse

Niederlandisch Grundkenntnisse

Gute Kenntnisse
Grundkenntnisse
Sehr gute Kenntnisse

Sehr gute Kenntnisse
Grundkenntnisse

Grundkenntnisse

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation

* FUhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden

* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien

* Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen

* Umsetzung von Change-Management-Prozessen

*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen

Erfolge

* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

*  Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Datum
Standort
Gehaltsvorstellung

Sonstiges

()uAerzcds

Brandon Steward

01.07.2024 [ KGndigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Deutschland

70.000 € Verhandlungsbasis

2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

Bochum, 12.02.2024

HR-Experte

Verfugbar in den
Farbvarianten:

- gelb (hier abgebildet)
* metallic

Gehe zur Farbvariante p»



« zuriick zur Ubersicht

EMILIA VOLLSTED

HR-Manager

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
(in| linkedin.com/in/Vorname-Nachname/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor.
Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc.
Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fihrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen des
prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

2018 Ubernahme der Gesamtunternehmensverantwortung fir den Bereich Marketing

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 — heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
* FUhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
* Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
* Umsetzung von Change-Management-Prozessen
*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
*  Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

- ——— —————  EMILIAVOLLSTED

STUDIUM

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor"
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014 —09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
* Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010 - 03.2012 Beispiel Institution, Zirich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fir Marketing
*  Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfihrung
¢ Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online Marketing"
Abschluss: Geprifter Fachwirt fir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch Niederlandisch Grundkenntnisse

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

VERFUGBARKEIT

Datum 01.07.2024 [ Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

Bochum, 12.02.2024

()uAerzcds

Emilia Vollsted

HR-Experte

Verfugbar in den
Farbvarianten:

* gelb
» metallic (hier abgebildet)

4 Vorige Farbvariante



« zuriick zur Ubersicht

el Ingenieur

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb Ve rfu g b a r i n d e n

* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor”
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014 - 09.2014  University of Bristol, Bristol in England Fa rbva rl a nte n :

Auslandssemester
* Englischsprachkurs (C1)

Nils Neusasser

INGENIEUR FUR VERFAHRENSTECHNIK

Konigsallee 1778 b | 11111 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/Vorname-Nachname/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984
Aus- und Weiterbildung & Praktika

» blau (hier abgebildet)

Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fiir Marketing

* Schwerpunkte: Online-Marketing und Personalfiihrung ° eI b
* Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online-Marketing” g
Abschluss: Geprifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna
eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant
morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy
pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse
dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem
venenatis eleifend.

Sprachkenntnisse

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Skills

Spanisch Fliel3end Niederldandisch  Grundkenntnisse
Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt

Gehe zur Farbvariante p»

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung IT-Kenntnisse

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
Highlights PowerPoint Grundkenntnisse_
Outlook Sehr gute Kenntnisse
2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services,
Ubertreffen des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %
2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

Berufserfahrung Verfugbarkeit

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
¢ Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
* Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Datum 01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland

Gehaltsvorstellung  70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

Bochum, 30.05.2024

(e A

Nils Neusasser




« zuriick zur Ubersicht

Sl Ngenieur

10.2012 - 09.2015 Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
«  Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor”
Abschluss: Bachelor of Business Administration

‘ Viartn Westphal

INGENIEUR FUR VERFAHRENSTECHNIK

Verfugbar in den
Farbvarianten:

Konigsallee 1778 b | 11111 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

04.2014 - 09.2014  University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
«  Englischsprachkurs (C1)

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
! linkedin.com/in/Vorname-Nachname/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984
Aus- und Weiterbildung & Praktika

* blau
09.2010 - 03.2012 Institution, Zurich in Schweiz

- gelb (hier abgebildet)

Uber mich

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce
posuere, magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna
eros quis urna. Nunc viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant
morbi tristique senectus et netus et malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy
pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse
dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium mattis, nunc. Mauris eget neque at sem
venenatis eleifend.

«  Schwerpunkte: Online-Marketing und Personalfiihrung
* Abschlussarbeit: , Personalfihrung im Online-Marketing”
Abschluss: Geprifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

Sprachkenntnisse

Deutsch Muttersprache Franzésisch Sehr gute Kenntnisse

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Skills

Spanisch Fliel3end Niederldandisch  Grundkenntnisse
Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt

4 Vorige Farbvariante

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung IT-Kenntnisse

Highlights

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services,
Ubertreffen des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer

2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

Berufserfahrung

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
*  Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
« Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele
«  Traffic-Steigerung um 30% innerhalb von 2 Monaten

Anwendungen: Excel
PowerPoint
Outlook

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux

Programmiersprachen: PHP

Javascript

Verfugbarkeit

Gute Kenntnisse
Grundkenntnisse
Sehr gute Kenntnisse

Sehr gute Kenntnisse
Grundkenntnisse

Grundkenntnisse

Datum 01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

Standort Deutschland
Gehaltsvorstellung  70.000 € Verhandlungsbasis

Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

(e A

Martin Westpha

Bochum, 30.05.2024




. Carsten Schulte

« zuriick zur Ubersicht

oy . : PN T
i ealpiis) - ‘ e
L o RNy | Bty

General Manager

Konigsallee 178 b '~ 44799 Bochum
email@email.de = 017123456789

xing.com/profile/Carsten_Schulte/
@ linkedin.com/in/Carsten-Schulte/

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen des
prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Carsten Schulte

STUDIUM

10.2012 - 09.2015

04.2014 - 09.2014

Freie Universitdt Berlin, Berlin

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

» Thesis:,,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010 - 03.2012

Institution, Zirich in Schweiz

Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing

» Schwerpunkte: Online-Marketing und Personalfiihrung

» Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online-Marketing“
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzdsisch Sehr gute Kenntnisse

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch

IT-KENNTNISSE

Anwendungen:

Betriebssysteme:

Programmiersprachen:

VERFUGBARKEIT

Datum
Standort
Gehaltsvorstellung

Sonstiges

(JuAerzcd s

Carsten Schulte

Niederlandisch  Grundkenntnisse

Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Deutschland

70.000 € Verhandlungsbasis

2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert

Bochum, 12.02.2024

Manager

Verfugbar in den
Farbvarianten:

- silber (hier abgebildet)
* sand

Gehe zur Farbvariante p»



« zuriick zur Ubersicht

‘ Urs Beyreis

General Manager

Koénigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 017123456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/

Staatsangehdrigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci. Aenean nec lorem. In
porttitor. Donec laoreet nonummy augue. Suspendisse dui purus, scelerisque at, vulputate vitae, pretium
mattis, nunc. Mauris eget neque at sem venenatis eleifend.

SKILLS

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fiihrung Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen des
prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfiihrer
2020 Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 - heute webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
» Flhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
» Entwicklung von Transformationsstrategien und digitalisierten Geschaftsmodellen
» Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
» Umsetzung von Change-Management-Prozessen
Erfolge
» Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
» Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

4

Urs Beyreis

STUDIUM

10.2012 - 09.2015 Freie Universitdt Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
» Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
» Thesis:,,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor*
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014 University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
» Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010 - 03.2012 Institution, Ziirich in Schweiz
Weiterbildung zum Gepriiften Fachwirt fiir Marketing
» Schwerpunkte: Online-Marketing und Personalfiihrung
» Abschlussarbeit: ,,Personalfiihrung im Online-Marketing“
Abschluss: Gepriifter Fachwirt fiir Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzdsisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch Niederlandisch  Grundkenntnisse

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse

Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

VERFUGBARKEIT

Datum 01.07.2024 / Kiindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort Deutschland
Gehaltsvorstellung 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Homeoffice wiinschenswert
Bochum, 15.02.2024

(JuAerzcd s

Urs Beyreis

Manager

Verfugbar in den
Farbvarianten:

- silber
- sand (hier abgebildet)

4 Vorige Farbvariante



« zuriick zur Ubersicht

Yoshi Netzwerka

Key Account Managerin

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789
xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/injvorname-nachname/
Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

SKILLS

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung KlI-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer
2020  Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

BERUFSERFAHRUNG

08.2016 —heute ~ webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
* FUhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
* Umsetzung von Change-Management-Prozessen
*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
¢ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Yoshi Netzwerka

STUDIUM

10.2012-09.2015  Freie Universitat Berlin, Berlin
Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor"
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014  University of Bristol, Bristol in England
Auslandssemester
* Englischsprachkurs (C1)

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

09.2010-03.2012  Beispiel Institution, Zirich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fur Marketing
* Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfihrung
* Abschlussarbeit: ,Personalfihrung im Online Marketing"
Abschluss: Geprifter Fachwirt fur Marketing (IHK)

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse
Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch FlieRend Niederlandisch  Grundkenntnisse

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

VERFUGBARKEIT

Datum  01.07.2023/ Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort  Deutschland
Gehaltsvorstellung ~ 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Home Office winschenswert

Bochum, 15.02.2024

(Jteizeds

Yoshi Netzwerka

Networker

Verfugbar in den Varianten:

» Networker (hier abgebildet)
* Richtungsweisend

Gehe zur Variante p



« zuriick zur Ubersicht

e Richtungsweisend

STUDIUM

10.2012-09.2015  Freie Universitat Berlin, Berlin Ve rfu g b a r i n d e n Va ri a nte n :

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor"
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014-09.2014  University of Bristol, Bristol in England e N etWO rke r
Auslandssemester
* Englischsprachkurs (C1) . .
* Richtungsweisend
AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA
09.2010-03.2012  Beispiel Institution, ZUrich in Schweiz (h i e r a b g e b i I d et)

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fur Marketing

Marlo Hedwig

Key Account Managerin

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/in/vorname-nachname/

Staatsangehorigkeit: deutsch
*05.07.1984

UBER MICH

* Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfihrung
* Abschlussarbeit: ,PersonalfGhrung im Online Marketing"

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere, Abschluss: Geprisfter Fachwirt for Marketing (IHK)

magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse

SKILLS

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

4 Vorige Variante

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt Spanisch FlieRend Niederlandisch  Grundkenntnisse

Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fihrung Auslandserfahrung

IT-KENNTNISSE

Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
PowerPoint Grundkenntnisse
Outlook Sehr gute Kenntnisse

HIGHLIGHTS

2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung KlI-basierter Services, Ubertreffen
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer
2020  Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG

VERFUGBARKEIT

08.2016 —heute ~ webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation Datum  01.07.2023/ Kundigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende

¢ Fuhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden Standort ~ Deutschland

* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien

* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen

* Umsetzung von Change-Management-Prozessen

*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge

* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie

¢ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Gehaltsvorstellung ~ 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Home Office winschenswert

Bochum, 15.02.2024

(e A

Marlo Hedwig




« zuriick zur Ubersicht

Jim Fuersklima N a. C h h a.lt j. g

STUDIUM

10.2012-09.2015  Freie Universitat Berlin, Berlin Ve rfu g b a r i n d e n Va ri a nte n :

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre

* Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb

* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor"
Abschluss: Bachelor of Business Administration

04.2014 —09.2014 'Lizl\izl:;té::nirsiizll Bristol in England e N a C h h a It i g (h i e r a b g e b i I d et)
» Techniker

Jim Fuersklima

Experte in nachhaltiger Okonomie

Konigsallee 178 b | 44799 Bochum
email@email.de | 0171 23456789

* Englischsprachkurs (C1)
xing.com/profile/Vorname_Nachname/
@ linkedin.com/injvorname-nachname/

AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

Staatsangehorigkeit: deutsch o o o )
*05.07.1984 09.2010-03.2012  Beispiel Institution, Zirich in Schweiz
Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fur Marketing
* Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfihrung
* Abschlussarbeit: ,PersonalfGhrung im Online Marketing"

Abschluss: Geprifter Fachwirt fur Marketing (IHK)

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

SPRACHKENNTNISSE

Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse

SKILLS

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Spanisch Flief3end Niederlandisch ~ Grundkenntnisse G e h e Z u r Va ri a nte >

Kundenbetreuung Mergers & Acquisitions Finanz- und Kapitalmarkt
Unternehmensbewertung Rating-Beratung Versicherungsbranche

Projektmanagement Globale Fihrung Auslandserfahrung

IT-KENNTNISSE

HIGHLIGHTS Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
—— PowerPoint Grundkenntnisse
2024  Konzeption, Realisierung und Operationalisierung Kl-basierter Services, Ubertreffen Outlook Sehr gute Kenntnisse

des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %
2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer
2020  Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG

VERFUGBARKEIT

08.2016 —heute ~ webschmiede GmbH, Bochum
Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation
* FUhrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden
* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien
* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen
* Umsetzung von Change-Management-Prozessen
*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen
Erfolge
* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie
¢ Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele

Datum  01.07.2023/ Kindigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
Standort  Deutschland
Gehaltsvorstellung ~ 70.000 € Verhandlungsbasis
Sonstiges 2 Tage pro Woche Home Office winschenswert

Bochum, 15.02.2024

(e A

Jim Fuersklima
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[ |
L N\ 0, ' ¢ R s oo ol Karsten Frohlich I e C h n 1 k e r
N ) \ \X > _>TUDIUM

& 10.2012-09.2015  Freie Universitat Berlin, Berlin Ve rfu g b a r i n d e n Va ri a nte n :

Studiengang: Betriebswirtschaftslehre
Ka rSte n Frb h I iCh 7S i * Schwerpunkte: Marketing und Vertrieb
* Thesis: ,Social Media als Verkaufsplattform im B2B- und B2C-Sektor"
: Abschluss: Bachelor of Business Administration

Technik Experte \ - .
! 04.2014-09.2014  University of Bristol, Bristol in England o N a C h h a It I g

Kt')nigsallee 178 b | 44799 Bochum Auslandssemester
email@email.de | 0171 23456789

N | Era ) » Techniker (hier abgebildet)

@ linkedin.com/in/Yoshi-Netzwerka/ AUS- UND WEITERBILDUNG & PRAKTIKA

Staatsangehorigkeit: deutsch o o o )
*05.07.1984 09.2010-03.2012  Beispiel Institution, Zirich in Schweiz

Nebenberufliche Weiterbildung zum Gepriften Fachwirt fur Marketing
* Schwerpunkte: Online Marketing und Personalfihrung

* Abschlussarbeit: ,PersonalfGhrung im Online Marketing"

Abschluss: Geprifter Fachwirt fur Marketing (IHK)

UBER MICH

Lorem ipsum dolor sit amet, consectetuer adipiscing elit. Maecenas porttitor congue massa. Fusce posuere,
magna sed pulvinar ultricies, purus lectus malesuada libero, sit amet commodo magna eros quis urna. Nunc
viverra imperdiet enim. Fusce est. Vivamus a tellus. Pellentesque habitant morbi tristique senectus et netus et
malesuada fames ac turpis egestas. Proin pharetra nonummy pede. Mauris et orci.

SPRACHKENNTNISSE

SKILLS Deutsch Muttersprache Franzosisch Sehr gute Kenntnisse

Englisch Verhandlungssicher Russisch Gute Kenntnisse

Kundenbetreuung Finanz- und Kapitalmarkt Spanisch FlieRend Niederlandisch  Grundkenntnisse 4 VO rl g e Va rl a nte

Unternehmensbewertung Versicherungsbranche

Projektmanagement Auslandserfahrung IT-KENNTNISSE

HIGHLIGHTS Anwendungen: Excel Gute Kenntnisse
—— PowerPoint Grundkenntnisse
2024 Konzeption, Realisierung und Operationalisierung KlI-basierter Services, Ubertreffen Outlook Sehr gute Kenntnisse
des prognostizierten Nutzens im ersten Jahr um 100 %

2022 Entwicklung des Unternehmens hin zum globalen Marktfihrer
2020  Umfangliche Begleitung eines Mergers & Acquisitions-Prozesses

Betriebssysteme: Windows, Unix, Linux Sehr gute Kenntnisse
Programmiersprachen: PHP Grundkenntnisse

Javascript Grundkenntnisse

BERUFSERFAHRUNG

VERFUGBARKEIT
08.2016 —heute ~ webschmiede GmbH, Bochum I

Vertriebs- und Marketingleiter | Vertrieb, Marketing, Transformation Datum  01.07.2023/ Kundigungsfrist 3 Monate zum Quartalsende
* Fihrung und Entwicklung von 21 Mitarbeitenden Standort ~ Deutschland

* Erarbeitung und Umsetzung von Marketingstrategien Gehaltsvorstellung ~ 70.000 € Verhandlungsbasis

* Projektmanagement von Business-Innovationsprozessen Sonstiges 2 Tage pro Woche Home Office winschenswert

* Umsetzung von Change-Management-Prozessen

*  Weiterentwicklung bestehender und Aufbau neuer Geschaftsbeziehungen Bochum, 15.02.2024
Erfolge

* Entwicklung und Implementierung einer globalen Marketingstrategie 0&)(&430{,\_0
* Erreichung aller strategischen sowie operativen Ziele Karsten Frohlich
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